


an“, betont Moritz Falck. Die Fach-

leute der Falck & Cie. AG beraten 

die Kunden, planen und überneh-

men die Aufsicht bei Bauprojek-

ten oder Sanierungen, schätzen 

und bewerten Immobilien und 

übernehmen Maklertätigkeiten. 

Die Immobilienbewirtschaftung 

ergänzt das Angebot ganzheitlich. 

Im Bereich Treuhand begleiten er-

fahrene Experten die Kunden un-

ter anderem in allen Steuern- und 

Buchhaltungsfragen. Dank einer 

modernen Softwarelösung kann 

eine rein digitale Buchhaltungsfüh-

rung angeboten werden.

NAH AM KUNDEN

Die starke Verankerung in der 

Region und die große Nähe zu 

den Kunden sind für Moritz Falck 

die entscheidenden Vorteile des 

Unternehmens. „Wir haben gut 

eingespielte Prozesse und eine 

große Nähe zu den Kunden, wir 

geben die familiäre Atmosphäre 

aus dem Team an die Kunden 

weiter“, unterstreicht er. „Und 

wir waren schon immer hier. Die 

meisten unserer Mitarbeitenden 

sind hier aufgewachsen. Wir ken-

nen die hiesigen Marktverhältnisse 

sehr gut.“ Die Kunden der Falck & 

Cie. AG sind Privatpersonen, aber 

auch Familienbüros sowie kleine 

und mittlere Unternehmen aus der 

Region Luzern, welche die Falck & 

Cie. AG bisher vor allem über per-

sönliche Kontakte gewinnt. 

DIGITALE  Z UKUNFT 

„Mein Interesse liegt in der Digitali-

sierung, das wollte ich von Anfang 

an ausbauen“, erklärt Moritz Falck. 

„Digitalisierung ist wichtig, auch 

angesichts der komplexer werden-

den Märkte. Die Negativzinsen 

haben zu einem Anlagenotstand 

geführt. Gleichwohl wird in gewis-

sen Regionen zu viel produziert, 

was die Mieten nach unten drückt. 

Die Leerstandsituation wird nicht 

einfacher. Digitale Lösungen sind 

dabei ein wichtiger Kosten- und 

Vermarktungsfaktor. Den Treu-

handteil wollen wir auch gezielt 

vorantreiben. Dabei setzen wir auf 

eine umfassende Beratung und 

verringern reine Administrationsar-

beiten durch Prozesseffizienz. Den 

Immobilienteil möchten wir auch in 

Richtung Ausland entwickeln. Für 

unsere Wachstumsziele setzen wir 

ebenfalls bewusst auf Marketing. 

Über eine neue Webseite, soziale 

Medien, Publikationen sowie mit 

der aktiven Teilnahme an Tagungen 

und Konferenzen sollen neue Kun-

den angesprochen werden. Ich will 

Tradition mit Moderne verbinden 

und ein gesundes Wachstum unse-

res Umsatzes erzielen.“
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Im Team werden Lösungen erarbeitet Ein neues Team hat das Ruder übernommen, Moritz Falck und Christian Käppeli

Wir sind in der Region stark verankert 
und kennen den Markt sehr gut.

Digitalisieren, um schnell und effizient zu sein


